
SELBSTSTÄNDIGEN HANDELSVERTRETER (m/w/d) 
IHRE AUFGABE:
•	 Analyse und Erschließung ungenutzter Marktpotenziale

•	 Eigenverantwortliche Neukundenakquisition (B2B)

•	 Erfolgreiche Platzierung unserer Produkte am Markt und Sicherung der langfristigen           

Kundenzufriedenheit und Kundenbindung

IHRE ERFAHRUNG UND QUALIFIKATION:
•	 �Gestandener Vertriebsprofi mit guten kommunikativen Fähigkeiten  

und repräsentativem sowie sicherem und zuverlässigem Auftreten

•	 Ein bestehender Kundenstamm in der Branche im hochwertigen Segment

•	 Hohes persönliches Engagement und eine ausgeprägte Kundenorientierung

•	 Verhandlungsgeschick und Abschlusssicherheit setzen wir voraus

•	 Hohe Eigenverantwortung und Reisebereitschaft

IHRE CHANCE:
•	 Vertrieb einer starken und bekannten Marke

•	 Lieferfähigkeit / Stabile Prozesse

•	 Abwechslungsreiche Tätigkeit auf Basis eines Handelsvertretervertrages

•	 Umfassende Einarbeitung und Schulung

•	 Vertriebsunterstützung durch unsere Zentrale Loyale Kunden /  

Langfristige Zusammenarbeit 

Frei sein und Wohlfühlen von Fuß bis Kopf in BÄR Schuhen. Seit 1982 stehen wir für konsequent  
bequeme Schuhe in hervorragender Passform, Qualität und modischer Aussage.  

Wir suchen Sie zum baldmöglichsten Eintritt als

www.baer-schuhe.de

KONTAKT

BÄR GMBH
Manufaktur für bequeme Schuhe

Herr Silvio Bongiovanni
Pleidelsheimer Straße 15
74321 Bietigheim-Bissingen

Tel.: 07142-9566-902
Interessiert?  
Dann freuen wir uns auf Ihre aussagekräftigen Bewerbungsunterlagen  

per E-Mail an: bewerbung@baer-schuhe.de


